
 

At BabyDan A/S, we are leaders within innovation, production and sale 

of safety products for children aged 0-3 years. We export the vast 

majority of our products and are headquartered in Låsby (DK), where 70 

happy colleagues look forward to meeting you…  

Matters of the Heart Since 1947 

   

 

Eksportsælger – Europa (DACH & Frankrig) 

    Er du klar til næste skridt i din karriere og til at drive vækst over grænserne? BabyDan, en af 
    verdens ældste og mest ansete børnesikkerhedsbrands, søger en dynamisk, resultat-drevet 
    eksportsælger til at stå i spidsen for vores ekspansion i Europa. 
 

    Din rolle: Som eksportsælger i DACH-landene og Frankrig tager du ansvaret for at 
    skabe nye forretningsmuligheder med større detailkæder (DIY, baby, kæledyr, super- 

    markeder). Du refererer direkte til vores CEO og har friheden til at forme din egen 

    strategi til at udføre og lykkes med vores ambitiøse vækstplaner. Forvent mange rejse- 
    dage, hvor du møder nye kunder og driver resultaterne på tværs af de internationale  

    markeder. 
    

    Vi søger efter: 

 

• Flere års dokumenteret salgssucces med detailkæder i Europa (DIY, baby, kæle- 
dyr, supermarkeder) dvs. du har erfaring indenfor mindst én af disse kanaler. 

• Et naturligt ”hunter” mindset – du drives af udfordringerne ved at finde nye 

kunder og nye muligheder. 

• En stærk evne til at arbejde selvstændigt og styre flere projekter, mens du har 
fokus på resultater. 

• Kandidater med gode engelske kommunikationskundskaber og som er flydende i  

tysk og/eller fransk vil blive foretrukket. 

• En kollega som er indstillet på og trives med 80+ rejsedage pr. år rundt i hele  
regionen. 

 

 
    Dine ansvarsområder: 

 

• Opbygning og vedligeholdelse af stærke kunderelationer på eksisterende marke- 

der. 

• Afsøgning og kapitalisering af muligheder for forretning i nye markeder. 

• Repræsentation af BabyDan på messer, til kundemøder og på internationale 

events. 

• Tilsikring af høj kundetilfredshed og langsigtede partnerskaber. 

 

    Vi tilbyder: 

• En udfordrende, selvstændig rolle i et tempofyldt, internationalt marked. 

• Frihed til og ansvar for at tilrettelægge din egen arbejdsdag. 

• Konkurrencedygtig lønpakke i forhold til din erfaring. 

• Mulighed for både professionel og personlig udvikling. 

      
    Hvis du er en målorienteret professionel eksportsælger-kandidat, og klar til at gøre 

    en forskel, så søg nu!     

      
Send din ansøgning og dit CV til Baby Dan A/S, HR-afdelingen, att. Anne-Mette 

Prøvensen (mail: amp@babydan.dk). 
 

Samtaler afholdes løbende. 

  

        Mærk ansøgningen: Eksportsælger  
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